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sta nueva edicién de SICUR,

en cuanto a lo gue se refiere a

la seguridad contra robo e in-
trusién, |z aprobacion del proyecto de
Ley de Seguridad Privada marcara cla-
ramente las estrategias de las empre-
sas expositoras y visitantes. Puede gque
algunos piensen que va a ser la solu-
cion de todos los problemas del sector.
Seguramente sclucionard algunos, nos
aportara nuevas desaffos y sin duda nos
impulsard a sequir aprendiendo. La im-
plementacién de la nueva Ley supon-
dra un reto para todos los profesiona-
les que trabajamos en el mundo de la
seguridad.

Paloma Velasco

Directora ejecutiva de la Ascciacion Espafiola de
empresas de Seguridad (AES)

AES se ha convertido en una asocia-
cion lider, alld donde se detecten nece-
sidades urgentes ponemaos en marcha y
ejecutamos proyectos de cambio para
ser fieles a nuestra misicn, dinamizar la
industria de la seguridad privada. Nues-
tra asociacion, gracias al trabajo, el im-
pulso y el apoyo de sus asociados, ha
trabajado muy activamente en la me-
jora de esta industria.

AES también apoya y promueve ini-
ciativas europeas y globales, por ejem-
plo, proyectos de innovacion dirigidos
a mejoras en las prestaciones en la se-
guridad ffsica y las soluciones de segu-
ridad, que proporcionan una mayor y

El futuro pasa por la consolidacién e inversion en la
parte recurrente para ayudar a los clientes a integrar
sus necesidades

En AES nos hemos volcado en las en-
miendas presentadas a este proyecto.
Especialmente, en o que se refiere a la
industria de la seguridad, como pue-
den ser los temas del servicic armado
de acudas, la gestion de las centrales re-
ceptoras de alarmas por operadores y
no vigilantes, el establecimiento del es-
pacio de seguridad de videovigilancia y
la delimitacién de la vida util de las ca-
jas fuertes.

Especialmente importante serd la
profesionalizacion de la industria me-
diante la normalizacion y la certificacion
de los sistemas y productos instalados,
la formacion de los técnicos y opera-
dores de centrales de alarmas (llama-
dos aperadores de seguridad en el pro-
yecto de ley) y de los instaladores.
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mejor proteccién, supongan un me-
ner ndmero de intervenciones innece-
sarias, reduzcan los costes de gestion
y aurmnenten el nivel de satisfaccion del
cliente, Y en esta linea formamos parte
de asociaciones comc EURALARM, EU-
ROSAFE o AENOR, basados en objetivos
claros y siempre orientados al beneficio
mutuo. Asimismo mantenemos un con-
venio de colaboracién con Iferna, im-
pulsando y apoyando SICUR, como fe-
ria puntera de la seguridad en nuestro
pais. Consideramos estas alianzas estra-
tégicas para nuestra asociacion.

En lo que se refiere al aspecto eco-
némico de nuestro sector, la Seguridad
Privada continda con descenscs en la
facturacidn de en torno a un 6,87 por
ciento (fuente APROSER). La tendencia
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el Proyecto de Ley de Seguridad Privada

descendente se mantiene desde fina-
les de 2008. El sectcr ha registrado cal-
das reiteradas en su facturacion cen
una bajada acumulada en los dltimos
anos superiar al 20 por cento.

Modelo de futuro

Por todas estas razones, el modelo del
futuro es la tecnologia, y esto requiere
una continuidad de la inversidn en las
centrales receptaras para gue se esta-
blezcan protocolos y sean flexibles con
las necesidades de los clientes. Esto es
el futurc: consolidacidn e inversion en
la parte recurrente para ayudar a nues-
tros clientes a integrar sus necesidades
y que sean mas productivos.

Una de los pilares de crecimiento
deberian de ser los sistemas de vi-
deo, gue afaden a lo que entende-
mos comao pura seguridad eficacia
al negocio: logistica, retail, ahorros
de energia... Por ello, cuando habla-
mos de seguridad no solo debemos
pensar en prevencion del delito, sino
también en eficacia.

En lo gue respecta a las nuevas ten-
dencias, podemaos distinguir las si-
guientes variantes que se han ido im-
plementando en la industria: la adap-
tacion normativa, la utilizacion de las
nuevas tecnologias, los servicios desde
la central receptora de alarmas, las apli-
caciones de video, el contenido vy ana-
lisis de video vy el uso masivo de comu-
nicaciones de alta velocidad.

SICUR 2014 dard impulso a estas
nuevas tendencias y visibilidad al Pro-
yecto de Ley de Seguridad Privada. E
modelo de negocio que se recoge en
la misma serd una oportunidad fantds-
tica para nuestras empresas, que veran
posible la adaptacién de la tecnologia
a nuestros sistemas. H
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